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1. Introducere

Acest document reprezinta proiectul analizei efectuate de catre ANRCETI a pietei de tranzit de
trafic in retelele publice de telefonie. Piata relevanta a produsului cuprinde toate serviciile nationale
de tranzit comutat de trafic voce pe segmentul de retea intre punctele de interconectare cu furnizorii ce
initiaza sau efectueaza terminarea apelurilor. Analiza respectiva este o urmare a identificarii pietei de
tranzit de trafic in retelele publice de telefonie in calitate de piata relevantd pentru reglementarea
ex-ante (Hotdrarea nr.25 din 19.08.2010 a Consiliului de Administratic al ANRCETI").

In aceastd analizi ANRCETI:

= Concluzioneazi ci S.A.,Moldtelecom” detine putere semnificativd pe piata (PSP)* de
tranzit de trafic in retelele publice de telefonie.

= Identifica obligatii specifice preventive ce se propun a fi impuse furnizorului cu PSP -
S.A.,,Moldtelecom” in scopul prevenirii utilizarii puterii sale de piatd in detrimentul
concurentei.

ANRCETI solicitd opiniile si propunerile furnizorilor de retele si/sau servicii de comunicatii
electronice si altor parti interesate pe marginea acestei analize si a concluziilor continute.

Procesul de consultare

ANRCETT a expus pentru consultare publica proiectul Analizei date pe data de 25.05.2011 si a
solicitat opiniile si propunerile partilor interesate pe marginea acestei analize si a concluziilor
facute. Termenul limita de prezentare a comentariilor a fost 13.06.2010, ora 17-00.
Comentariile puteau fi adresate in format electronic si pe suport de hartie la adresa:

Bd. Stefan cel Mare, 134, MD-2012,
CHISINAU, REPUBLICA MOLDOVA
Fax: (0 22) 222 885

si/sau la: e-mail: office@anrceti.md

In cadrul termenului stabilit de consultare publici a proiectului, recomandari si propuneri din
partea partilor interesate nu au parvenit.

Recomandarile inregistrate peste ora 17-00 a datei limitd nu au fos examinate.

! http://www.anrceti.md/files/filefield/ HCA%20nr25_piata9%20din_19.08.2010.pdf
? fn continuare pe parcursul documentului, referinta la asemenea putere se va face prin termenul PSP (din eng.
Significant Market Power).
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2.  Cadrul legal si de reglementare

Legea comunicatiilor electronice nr.241-XVI din 15 noiembrie 2007 prevede ca ANRCETI va
identifica pietele relevante si va analiza aceste piete pentru a impune obligatiile specifice
preventive furnizorilor care au putere semnificativi pe pietele respective (PSP). In exercitarea
obligatiilor sale, ANRCETI a emis Regulamentul privind identificarea si analiza pietelor
relevante din domeniul comunicatiilor electronice si desemnarea furnizorilor de retele si/sau
servicii de comunicatii electronice cu putere semnificativa pe aceste piete, aprobat prin Hotararea
Consiliului de Administratie al ANRCETI nr. 55 din 29 decembrie 2008 (denumit In continuare
Regulament).

Ulterior, ANRCETI a efectuat consultarea publica cu privire la identificarea pietelor relevante, iar
in Hotdrarea Consiliului de Administratie nr.25 din 19.08.2010, ANRCETI a identificat relevanta
piata tranzitului de trafic in retelele publice de telefonie.

Ca urmare a identificarii pietii relevante, Legea comunicatiilor electronice prevede cd ANRCETI
va efectua o analiza detaliata a pietii pentru a lua decizia privitoare la determinarea furnizorilor cu
PSP pe pietele relevante (dupa cum este prevazut in art.52) si obligatiile specifice preventive ce
urmeaza a fi impuse (conform art.54). Aceste cerinte sunt descrise mai pe larg in Regulament:
punctele 55-68 descriu desemnarea puterii semnificative pe piatd, iar punctele 77-81 descriu
impunerea obligatiilor’. Procesul de analizd a pietelor relevante stabilite Tn Regulament este in
conformitate cu legislatia Uniunii Europene”.

Procesul de analiza a pietei are trei etape dupa cum este descris in Figura 1.

= In primul rind, ANRCETI evalueazi cota de piata a fiecarui furnizor pe piata relevanta. in
cazul in care nici un furnizor nu are o cota mai mare de 35%, piata poate fi prezumata ca
fiind concurentiala. In acest caz, nici un furnizor nu are putere semnificativa pe piati, iar
piata nu ar trebui sa fie supusa nici unei reglementari preventive.

= In al doilea rand, in cazul in care unul sau mai multi furnizori depasesc cota de 35%,
ANRCETT trebuie sa efectueze analize suplimentare pentru a stabili daca furnizorul (sau
furnizorii) au putere semnificativa pe piata.

= In cele din urmi, in cazul in care ANRCETI constatd ci unul sau mai multi furnizori au
putere semnificativd pe piata analizata, trebuie sa stabileasca obligatiile specifice ce sunt
proportionale cu problemele concurentiale ale pietii analizate.

3 Existd prevederi ulterioare in articolele 69-76 si 82-85 cu privire la situatiile in care doi sau mai multi furnizori sunt
considerati cd au putere semnificativa in comun. Aceste prevederi nu sunt considerate relevante pentru analiza curenta
a pietei.

* Vezi Recomandarea C(2007) 5406, a Comisiei Europene privind pietele relevante de produse si servicii in sectorul
telecomunicatiilor electronice susceptibile reglementarii ex-ante in conformitate cu Directiva 2002/21/CE a
Parlamentului European si a Consiliului privind cadrul de reglementare comun pentru retelele si serviciile de
comunicatii electronice.



Figura 1: Procesul de analiza a apietei:
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Etapa I Evaluarea cotei de piata

Conform Legii comunicatiilor electronice, cota de piatd este indicatorul principal al existentei PSP.
Astfel cota de piata de cel putin 35% este o conditie necesard, nu insa si suficienta pentru
desemnarea unui furnizor individual cu putere semnificativa pe o anumita piata relevanta. Pentru a
confirma prezenta PSP, ANRCETI a efectuat analiza ulterioara a pietei dupa cum este descris mai
jos pentru a stabili dacd un furnizor poate actiona Tn mare masura independent de alti furnizori,
concurenti sau abonati.

Regulamentul prevede posibilitatea calcularii cotei de piatd in mai multe moduri, inclusiv conform
veniturilor, abonatilor, capacitatii instalate si traficului. ANRCETI considera ca oricare din aceste
moduri poate fi folosit individual 1n afard de cazul cand acestea indicd o cota de piatd aproape de
pragul de 35%.

In cazul pietei date ANRCETI preferd si foloseasca indicatorul volumului de trafic tranzitat prin
reteaua furnizorilor care ofera servicii de tranzit pentru determinarea cotelor de piatd, deoarece in
functie de acesta se poate cuantifica exact cota de piatd a furnizorilor pe piata de tranzit de trafic in
retelele publice de telefonie.

Istoric, S.A.,,Moldtelecom” a fost singurul furnizor de servicii de tranzit de trafic in retelele
publice de telefonie, avind prin urmare cota de 100% din aceasta piatd. Intrarea pe piatd a unor noi
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furnizori de servicii de tranzit, precum si furnizarea unui serviciu de tranzit competitiv sunt
limitate de o serie de factori: marimea semnificativa a investitiilor necesare pentru interconectare
directd, volumuri mici de trafic, bariere create de furnizorii majori privind tranzitarea apelurilor
nationale si internationale.

Majoritatea dintre furnizorii de servicii de telefonie nationali sunt de talie mica, nu dispun de
interconectare directd si se bazeaza pe servicii de tranzit pentru comunicatiile cu retelele altor
furnizori. Cu toate cd piata serviciilor de tranzit de apeluri ar putea sa se dezvolte dinamic intr-un
orizont mediu §i lung de timp ca urmare a excluderii barierelor de intrare legate de interconectarea
directd’, lipsa unei concurente intr-un termen scurt poate produce probleme serioase concurentei
de pe pietele cu amanuntul, pana la excluderea competitorilor mici de pe piatd. Agentia considerd
ca nu exista indicii care sa arate ca, in orizontul scurt de de timp furnizorii alternativi de servicii de
tranzit de trafic vor putea concura in mod eficient cu S.A.,,Moldtelecom” si vor putea sa-si
imbunatateasca pozitia pe piata.

Avand 1n vedere cd cota de piatd a S.A.,,Moldtelecom” reprezintd 100%, ANRCETI considera
aceastd constatare suficientd pentru a presupune o putere semnificativd a S.A.,,Moldtelecom” pe
piata de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie.

Analiza ulterioara a pietei

In cazul in care unul sau mai multi furnizori pe o piatd sunt identificati cu o cotd ce depiseste
35%, atunci conform ipotezei acest furnizor are putere semnificativa pe piata. O listd de criterii ce
pot fi folosite pentru a testa aceastd ipoteza este prezentatd in Anexa 1 a Regulamentului. Aceste
criterii sunt dupa cum urmeaza:

= (Cota de piata si stabilitatea acesteia;

=  Dimensiunile furnizorului;

= Controlul infrastructurii greu de duplicate;
= Avantajul sau superioritatea tehnologica;

= Puterea de contracarare a utilizatorilor;

= Accesul la capital;

= Economiile de scara;

= Economiile de gama de produse;

= Economiile de densitate;

= Diversificarea produselor si serviciilor;

= Integrarea pe verticala;

= Retele bine dezvoltate de distributie si de vinzari;
= Bariere 1n calea extinderii serviciilor;

= Absenta potentialei concurente;

* Numadrul furnizorilor de pe piatd;

> Prin impunerea obligatiilor preventive stabilite prin hotararile Consiliului de Administratie al Agentiei nr.60-77 din
23.12.2010 furnizorilor cu putere semnificativa pe pietele de terminare a apelurilor in retele individuale de telefonie
fixa si mobila.



= Circumstantele care determina stabilirea preturilor pe piata:
= Nivelul profitului.

Regulamentul prevede ca lista criteriilor ce pot fi utilizate de catre ANRCETI pentru analiza de
piatd nu este exhaustiva, iar alegerea lor depinde de caracteristicile pietei relevante®. Acele criterii
pe care ANRCETI le considera corespunzatoare trebuie analizate cumulativ pentru a evalua
impactul lor colectiv asupra faptului daca un furnizor are PSP.

Analiza obligatiilor

Regulamentul prevede ca ANRCETI va impune obligatii speciale preventive proportionale
furnizorilor cu PSP (adica minimul necesar pentru a remedia problemele concurentiale existente pe
piata sau care pot duce pe viitor la un esec al pietei). Regulamentul solicitd, ca ANRCETI sa
explice de ce sunt proportionale obligatiile’.

Pentru a stabili obligatiile ce trebuie aplicate, ANRCETI a acordat o atentie deosebitd pozitiei
comune adoptate de catre autorititile de reglementare din UE®. Aceasti pozitie comuna sustine ¢
sunt suficiente urmatoarele cinci obligatii pentru o piatd cu ridicata (prevdzute in Directiva UE
privind accesul’) pentru a rezolva o mare parte a esecului pietei:

* Transparenta

= Non-discriminarea

» Evidenta contabila separata

= Accesul si interconectarea

* Controlul preturilor si evidenta costurilor.

Legea comunicatiilor electronice (articolele 43-48) prevede ca aceleasi remedii pot fi aplicate de
ANRCETI pentru redresarea riscurilor pietei cauzate de existenta PSP.

In circumstante exceptionale pot fi impuse alte obligatii, insd in practici acestea sunt unicele
obligatii care au fost necesare in UE'’. Pozitia comuni a Grupului Regulatorilor Europeni (ERG)"!
in continuare formuleaza clar principiile pe care autoritatile nationale de reglementare (ANR) ar
trebui si le urmeze atunci cand selecteaza obligatiile:'*

6 Regulamentul privind identificarea si analiza pietelor relevante, aprobat prin Hotdrarea Consiliului de Administratie
al ANRCETI nr. 55, din 29.12.2008,,pct. 67-68

7 1bid, art. 79-81

¥ ERG (06)33 Pozitia comuni revizuiti a ERG cu privire la abordarea privind obligatiile corespunzitoare in cadrul de
reglementare a retelelor si serviciilor de comunicatii electronice

’ Directiva 2002/19/EC

19 A sasea obligatie posibila, separarea structurali, a fost adaugata in UE in pachetul de reforma din 2007, insi nu a
fost utilizata pe larg pana in prezent.

'"" ERG (Grupul Regulatorilor Europeni) a fost recent transformat in BEREC (Organismul autoritatilor europene de
reglementare pentru comunicatii electronice)

"2 Ibid, paginile 11-12



Primul principiu este ca ANR trebuie sa ia decizii intemeiate in conformitate cu obligatiile
acestora conform Directivelor UE. Acestea incorporeaza necesitatea ca obligatiile
selectate sa fie bazate pe natura problemei identificate. Problema(ele) de pe piata vor fi
deja identificate in urma procedurii de analiza a pietei. Deciziile trebuie sa includa o
discutie cu privire la proportionalitatea obligatiei. Aceste decizii trebuie sa includa pentru
orice problema, o analiza a obligatiilor alternative unde este posibil de a selecta obligatia
cea mai putin impovaratoare. Deciziile, de asemenea, trebuie sa tina cont de efectul posibil
al obligatiilor propuse asupra pietelor relevante.

Al doilea principiu este atunci cand concurenta in domeniul infrastructurii nu este posibila
datorita prezentei persistente a barierelor ce rezulta din economiile de scara sau gama sau
alte restrictii de intrare, ANR vor trebui sa asigure existenta unui acces suficient la
elementele cu ridicata. Astfel, consumatorii pot obtine avantajele maxime posibile. In acest
sens, ANR ar trebui de asemenea sa protejeze impotriva unor abuzuri posibile ce ar putea
avea loc.

Al treilea principiu este atunci cand ca parte a definirii pietei si procesului de analiza,
duplicarea infrastructurii furnizorului istoric este posibila, obligatiile disponibile trebuie
sd asiste procesul de tranzitie spre o piatd concurentiald durabild. In cazul existentei unei
certitudini suficiente ca duplicarea este posibila, aceste piete trebuie privite in acelagi mod
ca si acele piete unde duplicarea este posibild. In cazurile in care existd o incertitudine
mai mare, ANR trebuie sa realizeze o monitorizare permanenta §i sa poarte discutii cu
furnizorii pentru a reevalua in permanenta opiniile acestora.

Al patrulea principiu este ca obligatiile trebuie sa fie elaborate, acolo unde e posibil ca sa
fie compatibile cu stimulentele. Astfel, ANR acolo unde e posibil, vor formula obligatiile
astfel incdt avantajele pentru partea reglementatd sa prevaleze avantajele evaziunii.
Obligatiile compatibile cu stimulentele vor fi eficace §i vor solicita o interventie
permanentd de reglementare minimd. In practica acest lucru ar fi dificil de realizat, in
special cand puterea legala de a crea obligatii este probabil sa varieze mult la nivelul
statelor membre.

In acest document analiza ANRCETI este prezentati pentru piata tranzitului de trafic in retelele
publice de telefonie dupa cum este definit in Hotararea Consiliului de Administratie al ANRCETI
nr.25 din 19.08.2010.



4

3. Evaluarea cotei de piata

2

Conform Hotararii Consiliului nr.25 Din 19.08.2010, ANRCETI a determinat urméatoarea definitie
a pietei de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie in Republica Moldova:

Piata serviciilor de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie.

Furnizarea serviciilor de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie se refera la serviciile de
interconectare care asigura preluarea apelurilor din reteaua unui furnizor din R. Moldova si
transportul acestora prin reteaua furnizorului care presteaza servicii de tranzit cdtre o alta retea
publicd din R. Moldova, pe segmentul de retea intre punctul de initiere a apelului pind la punctul
de terminare. Serviciile de tranzit sunt in principal folosite pentru transportarea traficului Intre
furnizorii de telefonie fixa sau intre un furnizor de telefonie mobila si fixa. Schimbul de trafic intre
furnizorii de telefonie mobild se bazeaza pe interconectare directd 1intre acestia.
S.A.,,Moldtelecom” este singurul furnizor care detine o infrastructura de retea publica de telefonie
fixa care acopera intreg teritoriul si singurul furnizor care actualmente ofera servicii de tranzit de
trafic 1n retelele publice de telefonie in Republica Moldova. Prin urmare, S.A.,,Moldtelecom”
detine o cota de piata de 100% in cadrul pietei de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie.

Intrarea pe piata de servicii de tranzit a unor noi furnizori, precum si furnizarea unui serviciu de
tranzit competitiv, sunt limitate de o serie de factori: marimea semnificativd a investitiilor
necesare, costurile mari irecuperabile, marimea cererii, necesitatea incheierea unui numar cat mai
mare de contracte de interconectare directd atdt cu furnizorii de retele publice fixe, cat si cu
furnizorii de retele publice mobile, precum si timpul indelungat de punere in functiune a unor
servicii de interconectare in vederea furnizarii de servicii de tranzit). Astfel ANRCETI considera
ca nu exista indicii care sa arate cd, in orizontul de timp al analizei de piata, furnizorii alternativi
vor putea intra pe piata serviciilor de tranzit de trafic §i vor putea concura in mod eficient cu
S.A., Moldtelecom”. In acelasi timp, este foarte probabil ca furnizorii alternativi si continue si
achizitioneze servicii de tranzit al apelurilor de la S.A.,,Moldtelecom” si in perioada urmatoare,
avand 1n vedere gradul mare de acoperire teritoriald si contractele de interconectare directa cu toti
furnizorii de servicii publice de telefonie din Republica Moldova, de care beneficiaza acesta.
Trebuie avut in vedere ca un furnizor al unei retele de comunicatii electronice nu va putea utiliza
cu usurintd capacitatea folosita/necesard interconectarii in mod direct cu alta retea publicd de
telefonie pentru a intra pe piatd sa furnizeze servicii de tranzit de trafic. Numai in situatia in care
furnizorul respectiv are incheiate un numar suficient de mare de contracte de interconectare directa
cu alti furnizori poate intra pe piata serviciilor de tranzit.

Avand in vedere barierele ridicate care existd la intrarea pe aceastd piatd, cota de piatd a
S.A.,,Moldtelecom” nu este previzibil a se modifica semnificativ in perioada de timp avuta in
vedere de analiza de piata (2 ani). Stabilitatea In timp a cotei de piata oferd un indiciu cu privire la
existenta puterii semnificative pe piata.



Asa cum se precizeaza si in Instructiunile CE", o cotd de piatd mai mare de 50% este prin ea
insasi un indiciu al manifestdrii unei pozitii dominante pe piatd. Prin urmare, o cotd de piata de
100% pe piata serviciilor de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie constituie un indiciu
extrem de important pentru identificarea unui furnizor ca avand putere semnificativa.

Totusi, In anumite situatii, pentru a analiza daca existd anumite circumstante exceptionale, este
important de analizat in ce mdsurd alti factori pot limita posibilitatea unui furnizor de a se
comporta in mod independent fatd de clientii, concurentii §i, respectiv, fatd de utilizatorii sai finali.
Prin urmare, ANRCETI a luat in considerare si alte criterii in vederea determindrii puterii
semnificative pe piata, analizate 1n cele ce urmeaza.

1 Commission guidelines on market analysis and the assessment of significant market power under the Community regulatory
framework for electronic communications networks and services (2002/C 165/03). P.75

10



4.  Analiza criteriilor pentru Puterea Semnificativa de Piata

In baza analizei initiale a cotei de piatd, prezentata in Sectiunea 3, ANRCETI a ajuns la concluzia
ca S.A.,,Moldtelecom” prezintd semne de putere semnificativd pe piata de tranzit de trafic in
retelele publice de telefonie. Prin urmare, trebuie aplicate criteriile din Anexa 1 din Regulament
astfel, incat si se testeze aceastd ipotezd. In urmatoarele capitole ANRCETI a cercetat fiecare
dintre criteriile care pot sa sustind sau sa infirme ipoteza existentei PSP a S.A.”Moldtelecom” pe
piata relevanti. In fiecare caz, ANRCETI a evaluat prin rationamente importanta criteriului pe
piata de tranzit de trafic in retelele publice de telefonieS.A.,,Moldtelecom”.

4.1 Cota de piata si stabilitatea acesteia

O cota de piata mare si stabila (sau in crestere) poate indica asupra lipsei unei tendinte spre o
concurenta eficienta pe piatd. Fiind singurul furnizor pe piata serviciilor de tranzit de trafic in
retelele publice de telefonie, S.A.,,Moldtelecom” detine o cotd de piatd de 100%.

Cota de piata stabild pentru un furnizor care (in baza nivelului absolut al cotei de piatd) a fost
prezumat cd are PSP indica faptul ca aceastd putere pe piatd este in curs de fortificare sau a fost
fortificata. S.A.,,Moldtelecom” Avand in vedere barierele ridicate si netranzitorii care exista la
intrarea pe acestd piata, cota de piatd a S.A.,,Moldtelecom” nu este previzibil a se modifica in
perioada de timp acoperitd de analiza de piata (cel putin 2 ani). Stabilitatea in timp a cotei de piata
oferd un indiciu cu privire la existenta puterii semnificative pe piata.

Cea mai buna masurd a concentrarii pietei este Indicele Hirfindahl Hirschmann (IHH). THH
masoard gradul de concentrare a pietei prin intermediul unui indicator derivat suma patratelor
cotelor de piata ale furnizorilor. Un IHH aproape de 1 indicd un nivel ridicat de concentrare a
pietei, un IHH ce tinde spre 0 indica un nivel scazut de concentrare a pietei, fapt care ar indica o
concurenta perfecta. Stiind cd un singur furnizor are o cotd de piata de cel putin 35%, IHH minim
posibil este de 0,35, iar un IHH mai mare de 0,70 poate fi considerat ca proba suplimentara in
sprijinul PSP.

Luind in considerare faptul ca pe piata serviciilor de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie
este prezent un singur furnizor, gradul de concentrare a fiecarei piete relevante este foarte ridicat si
este egal cu 1HHI pentru aceastd piata este egal cu 1 (conform indicelui Hirfindahl Hirschmann
IHH)- un nivel caracteristic unei piete de monopol.

Deci, 1n cazul pietei de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie, S.A.,,Moldtelecom” s-a
bucurat in mod constant de o pondere foarte mare si stabila a traficului de tranzit, astfel incit aceste
cote Tnalte sunt o dovada a existentei unei pozitii semnificative pe piata.
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4.2 Dimensiunile furnizorului

Furnizarea serviciilor de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie necesita investitii
importante intr-o retea de tranzit. Pentru furnizarea pe scara larga a infrastructurii pentru serviciul
de tranzit, investitia este atat de semnificativa ncat orice alt furnizor alternativ se va ciocni cu mari
dificultati in ce priveste intrarea pe piata.

Dimensiunea furnizorului este prin urmare un element important, desi importanta are mai degraba de a
face cu aspecte aferente cum ar fi controlul infrastructurii greu de duplicat, subiect ce este tratat separat
mai jos.

4.3 Controlul infrastructurii greu de duplicat

Asa cum se precizeaza in Instructiunile Comisiei Europene'®, un furnizor poate detine o pozitie
dominantda pe piata in cazul in care marimea sau importanta retelei ii confera posibilitatea
manifestarii unui comportament independent de ceilalti furnizori. Detinerea unei infrastructuri
semnificative poate conferi un avantaj absolut de cost furnizorului fost monopolist, iar costurile si
perioada de timp implicate in duplicarea unei astfel de infrastructuri pot constitui bariere
semnificative la intrarea pe piata.

In aceste conditii, S.A.,,Moldtelecom” detine controlul asupra unei infrastructuri greu de duplicat,
utilizatd de marea majoritate a celor care achizitioneaza servicii de tranzit de trafic in Republica
Moldova pentru furnizarea de servicii de apeluri catre utilizatorii finali la nivelul pietei cu
amanuntul. Totodatd, S.A.,,Moldtelecom” are incheiate acorduri de interconectare directd pentru
servicii de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie cu majoritatea furnizorilor de telefonie
fixd si mobild. Investitia necesard pentru a duplica infrastructura aferentd tranzitului de trafic a
S.A.,,Moldtelecom” este o bariera pentru concurentii sai, in special in afara zonelor urbane unde nu
existd economii de densitate, iar costul mediu de furnizare a serviciilor este mai mare. Dificultatea
duplicarii infrastructurii reiese din faptul ca constructia acesteia este anevoioasd, dureaza mult
timp, necesitd volum mare de coordondri si autorizari din partea autoritatilor ce supravegheaza
constructiile civile, din cauza cerintelor de urbanism..In conditiile in care o astfel de retea exista,
construirea unei retele paralele ar face imposibil (cel putin ineficient din punct de vedere
economic) de a atinge economii suficiente de densitate. Date fiind costurile fixe irecuperabile
semnificative si perioada mare de timp necesara pentru construirea unei retele, este putin probabil
ca un alt furnizor sa reuseascd construirea unei retele similare celei a S.A.,,Moldtelecom” sau
dezvoltarea unei retele existente in orizontul de timp supus analizei. Prin urmare, controlul unei
infrastructuri greu de duplicat de catre furnizorul fost monopolist constituie o bariera atat la
intrarea unui nou furnizor pe piata relevantd analizata, cat si la dezvoltarea ofertei de servicii de
tranzit de cdtre furnizorii existenti.

" Instructiunile CE (2002/C 165/03), paragrafele 81-82
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4.4 Puterea de contracarare a utilizatorilor

Puterea de contracarare a utilizatorilor unui furnizor se refera la puterea relativa pe care o pot avea
utilizatorii sdi, individual sau In grupuri, in relatiile sale de negociere cu vanzatorul serviciilor in
cauzi. In general, puterea de negociere a unui utilizator poate fi data de importanta comerciala pe
care o are pentru vanzator sau abilitatea sa de a migra catre surse alternative de aprovizionare.
Existenta unor utilizatori cu o pozitie puternicd de negociere, care se exercitd pentru a produce un
impact semnificativ asupra concurentei, poate restrictiona potential capacitatea furnizorilor de a
stabili preturile sau alte conditii comerciale. Dupd cum e mentionat in Regulament, puterea de
contracarare a unui utilizator (fiind adevarat si pentru grupuri de utilizatori) se manifesta, de
reguld, atunci cind sint indeplinite una sau mai multe dintre urmatoarele conditii:

a) utilizatorul cumpara un volum important din totalul produselor oferite de furnizor;

b) utilizatorul poate migra, cu costuri reduse, cétre surse alternative de achizitionare a

produselor respective;
c¢) utilizatorul ar putea produce el Insusi produsele respective.

Prin urmare, pe piata relevantd identificatd, ANRCETI a analizat masura 1n care
S.A.,,Moldtelecom” detine suficienta putere de piatd pentru a putea creste peste nivelul competitiv,
in mod profitabil, tarifele pentru serviciile de tranzit de trafic percepute celorlalti utilizatori care
reprezinti cererea. In conditiile in care se dovedeste ci furnizorul in cauzi detine putere
semnificativa pe piata, atunci se justifica interventia autoritatii de reglementare in sensul prevenirii
efectelor negative pe care comportamentul acestora le-ar putea avea asupra utilizatorilor la nivelul
pietei cu ridicata, precum si asupra consumatorilor.

Un furnizor care doreste sd achizitioneze servicii de tranzit de trafic de la S.A.,,Moldtelecom”
dispune de urmatoarele doua alternative:
e sa se adreseze unui furnizor care concureaza cu S.A.,,Moldtelecom” in ceea ce priveste
serviciile de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie;
e sd incheie acorduri de interconectare directd cu furnizorii retelelor in care se intentioneaza
terminarea traficului.

Pe de alta parte, aceste alternative teoretice nu sunt de naturd sa prezinte o putere reald de
contracarare din partea cumparitorilor. In realitate, pe piata tranzitului de trafic in retelele publice
de telefonie avem un singur furnizor, care este S.A.,Moldtelecom”, reteaua nici unui furnizor
alternativ nu este interconectata In prezent cu un numar suficient de retele, astfel Incat sa reprezinte
o alternativd viabild la nivel national. In plus, din punct de vedere economic, stabilirea unei
legdturi de interconectare directd intre doi furnizori nu poate fi justificatd decat daca volumul
traficului schimbat depdseste anumite valori. In practici, numirul limitat de acorduri de
interconectare directd indicd niveluri ale traficului intre furnizorii de retele publice fixe rareori
suficiente pentru justificarea unei interconectiri directe. Astfel, stabilirea unei legaturi de
interconectare directd Intre furnizorii de retele publice fixe reprezintd o alternativa putin probabila
la achizitionarea serviciilor de tranzit.

Astfel, pe piata serviciilor de tranzit in retelele publice de telefonie, in absenta unor masuri de
reglementare ex-ante, este putin probabil ca utilizatorii, ca raspuns la o eventuald crestere a
pretului, sa fie Tn masurd sd determine constrangeri concurentiale asupra comportamentului de
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piata al S.A.,,Moldtelecom” prin decizia de a intra pe piatd si a furniza servicii de tranzit pentru
propria activitate (servicii auto-furnizate) sau catre terte parti, prin intermediul retelei proprii, fara
inregistrarea unor costuri fixe irecuperabile semnificative. Datele de piatd au ardtat ca niciunul
dintre operatorii care achizitioneaza servicii de tranzit nu este suficient de mare (nu furnizeaza
servicii la o scard suficient de largd) pentru a influenta nivelul tarifelor practicate de
S.A.,,Moldtelecom”. Mai mult, ANRCETI nu detine informatii care sd indice faptul cd furnizorii
alternativi care achizitioneaza servicii de tranzit de la S.A.,,Moldtelecom” intentioneaza sa renunte
sau sa reduca semnificativ utilizarea acestor servicii in viitorul apropiat. Aceasta se datoreaza, in
principal, capacitatii S.A.,,Moldtelecom” de a oferi servicii de tranzit la nivel national cétre
majoritatea retelelor din Republica Moldova, deoarece beneficiaza de acorduri de interconectare
directd cu majoritatea retelelor publice fixe si mobile. In plus, costurile inregistrate in cazul
adoptarii unei decizii de inlocuire a furnizorului actual de servicii de tranzit sunt foarte mari, ceea
ce face improbabila ipoteza ca utilizatorii care achizitioneaza in prezent servicii de tranzit de trafic
de la S.A.,,Moldtelecom” ar renunta la acesta, ca raspuns la o crestere de pret.

Astfel, puterea de contracarare a utilizatorilor S.A.”Moldtelecom” (furnizorilor ce achizitioneaza
servicii de tranzit) este extrem de mica

4.5 Economiile de scara

Economiile de scard apar atunci cind cresterea productiei duce la costuri medii (pe unitate de
produs) mai reduse. Prin producerea de servicii peste nivelul care si-1 poate permite sa produca un
furnizor nou intrat pe piata, furnizorul istoric isi pot asigura costuri mai mici per unitate decét
furnizorul nou intrat. Unde economiile de scara sunt mari si / sau barierele in calea expansiunii
existd, noul furnizor, prin profitul asteptat poate sd nu reuseascd sa isi acopere costurile
irecuperabile si intrarea pe piatd poate sa fie descurajatd. De asemenea, furnizorii cu economii de
scara pot mai usor suporta riscurile legate de investitii majore in proiecte noi sau in proiecte cu
duratd mare de recuperare, datoritd ponderii mai mici in afacerile totale In comparatie cu situatia
concurentilor ce nu se bucurd de astfel de economii.

S.A.,,Moldtelecom” are, fara indoiald, economii de scard in comparatie cu concurentii sdi din
sectorul de telefonie fixd, deoarece are o cotd de piatd de 97%. Aceasta denotd faptul ca
S.A.,,Moldtelecom” isi poate repartiza costurile fixe de interconectare pe un numar mai mare de
servicii, obtindnd astfel costuri medii mai reduse. Cu toate acestea, precum este aratat in Figura 5,
cota de piatd a S.A.,,Moldtelecom” pe piata de comunicatii electronice este de circa 43% - un nivel
comparabil cu al S.A. ,,Orange Moldova”.
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Figura 5: Cote de piata in functie de venituri pe piata de comunicatii electronice
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Importanta economiilor de scard ale S.A.,,Moldtelecom” este una mixti. In ce priveste costurile
asociate doar cu reteaua de telefonie fixa, S.A.,,Moldtelecom” intr-adevar se bucura de economii
de scarid in comparatie cu concurentii sii. In ce priveste costurile asociate comunicatiilor
electronice per ansamblu, S.A.,,Moldtelecom” are economii de scard comparative cu unii din
concurentii sai, insi nu cu S.A. ,Orange Moldova”. Insi ANRCETI tine cont si de faptul ci
S.A.,,Moldtelecom” are economii de scara in raport cu principalii sdi concurenti atat pe piata cu
amanuntul de telefonie fixa, cat si pe piata tranzitului de trafic cu ridicata . Prezenta unor economii
de scara in raport cu concurentii 1i permite S.A.,,Moldtelecom” sa-si distribuie costurile pe mai
multe activitati sau sa subventioneze dezvoltarea unor servicii (cum de ex. IPTV) din contul altor
activitdti i sa obtind avantaje competitive.

4.6  Economiile de gama de produse

Economiile de gama apar in cazul in care un furnizor poate repartiza costurile intre mai multe
servicii diferite dar care folosesc aceleasi elemente de retea ca si tranzitul de trafic, ceea ce va conduce
la costuri potentiale mai mici si respectiv preturi mai mici. In cazul tranzitului de trafic in retelele
publice de telefonie, S.A.,,Moldtelecom” detine un avantaj de cost prin furnizarea mai multor
servicii, atat la nivelul pietei cu ridicata cit si la nivelul pietei cu améanuntul, datoritd faptului ca
utilizeaza aceleasi elemente de infrastructurd (de exemplu, la nivelul pietei cu ridicata, in ceea ce
priveste serviciile de originare, tranzit si terminare a apelurilor catre destinatii fixe, mobile),
inregistrind astfel economii substantiale de gama. Acest lucru poate descuraja intrarea pe piata
serviciilor de tranzit de trafic, furnizorii nou-intrati fiind nevoiti sd activeze pe mai multe piete
simultan in scopul realizarii unei reduceri a costurilor similare cu cele ale furnizorului fost
monopolist.

15



4.7 Economiile de densitate

Economiiile de densitate apar atunci cand furnizorul poate partaja costurile sale fixe la un numar
mai mare de utilizatori. Prin urmare costurile medii pe unitate de serviciu sunt mai mici la
furnizorul care poate beneficia de asemenea economii de densitate.

De cele mai dese ori economiile de densitate sunt rezultat al avantajului primului intrat pe piata, in
special acolo unde intrarea pe piatd necesitd investitii esentiale si de lunga durata in infrastructura
pasiva si de retea. De regula de astfel de economii se bucura furnizorii istorici, care s-au bucurat in
trecut de drepturi de monopol, exclusive pentru careva servicii sau regiuni, au obtinut
subventionare sau privelegiere de altd naturd, sau s-au bucurat de limitatarea de catre autoritati a
numarului de concurenti.

Pe piata serviciilor de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie, serviciile
S.A.,,Moldtelecom” sunt furnizate in toate zonele geografice si se caracterizeaza printr-un grad
inalt de penetrare obtinut in mare parte istoric. Prin urmare noii intrati nu ar putea s obtina
densitate comparabild cu cea a S.A.,,Moldtelecom”, ceea ce duce la concluzia ca costurile fixe vor
fi in mediu mai inalte la noii intrati. Posibilitatea de a se bucura de economii de densitate ii ofera
S.A.,,Moldtelecom” avantaje competitive in dezvoltarea de noi retele. Astfel, efecte similare de
economii de densitate noii intrati le pot, cel mai probabil, obtine doar in zone geografice destul de
restranse ceea ce n-ar asigura la scard mai larga dezvoltarea eficientd a concurentei pe piata in aval.

4.8  Diversificarea produselor si serviciilor

Pe unele piete un furnizor cu PSP poate fi in masura sa ofere o gama mai larga de produse, care 1l
face mai atractiv pentru utilizatori si Intdreste pozitia sa de putere de piatd. Acest rationament este
aplicabil si in cazul pietei relevante analizate in acest document. in cazul cdnd nu are un acord de
interconectare cu furnizorul partii apelate, furnizorul partii apelante poate utiliza oferta unui
furnizor de tranzit, care are astfel acorduri cu ambii si infrastructura necesara pentru transmiterea
apelurilor si care isi asumd functia de intermediere financiara. In acest caz, furnizorul partii
apelante achizitioneazd de la furnizorul de tranzit o prestatie compusa din tranzitul si terminarea
apelului. La randul sau, furnizorul de tranzit are nevoie sa achizitioneze serviciul de terminare in
reteaua partii apelate pentru a efectua aceastad prestatie. Chiar daca S.A.,,Moldtelecom” are un
avantaj Tn acest sens, acesta este doar ca urmare a unor economii de scard, dupd cum este descris in
capitolul 4.7.

4.9 Bariere in calea extinderii serviciilor

Barierele la intrarea pe piatd au fost considerate parte a procesului de identificare a pietelor
relevante pentru reglementarea preventiva. In plus, pot exista bariere in calea extinderii serviciilor
pentru furnizorii existenti, astfel incat sa Impiedice concurenta cu un furnizor stabilit.

Concurentii potentiali sunt acei furnizori care, in circumstantele economice date, au capacitatea de a
intra pe piata relevanta cu servicii pe care le furnizeaza in alte arii geografice sau prin adaptarea rapida
a tehnologiei de care dispun, in conditii acceptabile de eficientd. In esentd, usurinta cu care anumiti
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furnizori pot intra pe o anumitd piatd intr-o perioadd scurtd de timp si cu inregistrarea unor costuri
reduse poate reprezenta un factor care sa impiedice furnizorii existenti s creasca in mod nejustificat
tarifele, in timp ce absenta concurentilor potentiali poate indica existenta unor bariere ridicate la
intrarea pe piata.

Referitor la posibilitatea furnizorilor alternativi de a intra pe piata de tranzit si de a dezvolta o
oferta de furnizare a serviciilor de tranzit pe scard mai larga, in perioada de timp acoperitd de
analiza de piata, este important de precizat ca nici un alt furnizor in afara de S.A.,,Moldtelecom”
nu are posibilitatea sa ofere conectivitate cu toate retelele din R. Moldova..

Barierele in calea intrarii si/sau extinderii serviciilor pe piata de tranzit de trafic au de a face in
primul rand cu negocierea unor noi contracte de interconectare si, eventual, cu realizarea unei
legaturi directe de interconectare cu noi furnizori. Avand In vedere cd majoritatea retelelor
furnizorilor care achizitioneazd servicii de tranzit de trafic sunt deja interconectate cu reteaua
S.A.,,Moldtelecom”, in eventualitatea adoptarii unei decizii de extindere a serviciilor de tranzit ale
unui furnizor alternativ, acestia ar trebui sa atragd volume importante de trafic de la clientii actuali
ai S.A.,Moldtelecom”. In caz contrar, costurile interconectirii directe cu reteaua furnizorului

extensiva a serviciilor de telefonie fixa il reprezinta serviciile de telefonie mobila.

4.10 Circumstantele care determina stabilirea preturilor pe piata

Modul in care sunt stabilite preturile reflectd concurenta pe piata. In cazul in care concurenta este
eficienta preturile se pot schimba in mod frecvent, fiind oferita o varietate de aranjamente privind
stabilirea preturilor. Furnizorii vor trebui de asemenea sa raspunda rapid la schimbarile de preturi
ale concurentilor acestora. Pe o piatd cu putind concurenta, preturile vor fi relativ stabile sau chiar
pot creste, iar orice furnizor cu PSP va avea motivatie de a stabili preturile ridicate si de a nu le
schimba ca reactie la preturile concurentilor sai.

Cu privire la serviciile de tranzit, preturile pentru serviciile S.A.”Moldtelecom” au ramas
neschimbate din 2004: 0,005 USD pentru tranzit local si 0,02 USD pentru tranzit national, ceea ce
denotd un grad extrem de nalt de stabilitate a preturilor si lipsa fluctuatiilor competitive.

4.11 Concluzii

In baza criteriilor analizate mai sus ANRCETI considerd ci exista suficiente dovezi ca
S.A.,,Moldtelecom” are PSP pe piata tranzitului de trafic in retelele publice de telefonie, iar
barierele identificate (investitii necesare mari, costuri irecuperabile inalte, prezenta economiilor de
scard si densitate) sunt mari pentru ca concurentii s poatd exercita suficientd presiune competitiva
astfel Tncat sd erodeze puterea de piatd a S.A.,,Moldtelecom”. Aceastd putere de piatd va continua
sd existe 1n orizontul de timp cuprins de aceasta analiza (de pana la doi ani), din cauza controlului
de catre S.A.,,Moldtelecom” a infrastructurii greu de duplicat si a economiilor de scara si de
densitate, iar in lipsa unor remedii ex-ante este foarte mare probabilitatea ca S.A.,,Moldtelecom”
va aplica aceasta putere in detrimentul concurentei pe pietele cu amanuntul.
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S  Determinarea obligatiilor

Analiza pietei din Capitolul 4 a demonstrat ca S.A.,,Moldtelecom” are putere semnificativa pe
piata de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie. In acest capitol ANRCETI analizeazi
obligatiile preventive corespunzditoare in acest caz. La selectarea obligatiilor ANRCETI este
constienta de:

= Cerinta de a alege solutia minima suficienta pentru a rezolva problema identificata pe piata.

= Pozitia comuna adoptatd de ERG privind obligatiile pentru retelele si serviciile de
comunicatii electronice (ERG(06)33). 15

5.1 Probleme concurentiale identificate la nivelul pietei relevante a tranzitului de trafic in
retelele publice de telefonie

Problemele concurentiale la nivelul pietei relevante de tranzit de trafic in retelele publice de
telefonie, identificate de ANRCETI in prezenta analiza, vizeaza atit aspecte referitoare la tarifele
de interconectare practicate, cit si alte aspecte non-tarifare.

Asa cum a identificat ANRCETI mai sus, S.A.,,Moldtelecom” detine PSP pe piata serviciilor de
este eficient pe piata datd. Din cauza faptului cd nu exista suficiente constrangeri concurentiale
exercitate asupra S.A.,,Moldtelecom”, ANRCETI considera ca acesta nu are suficiente stimulente
pentru a reduce tarifele de tranzit prin reteaua proprie pina la un nivel eficient, cum ar fi pe o piata
concurentiala.

Potentiala utilizare a puterii semnificative pe piata tranzitului de trafic in retelele publice de
telefonie poate duce la distorsionarea concurentei de pe pietele cu cu amanuntul, indeosebi a
serviciilor de telefonie fixa. Astfel, la nivelul pietei cu amanuntul, partea apelantd suporta
cheltuielile pentru efectuarea apelului, inclusiv in costul apelului fiind inclus si tariful pentru
tranzit. Practicarea unor tarife majorate pentru serviciile de tranzit conduce la majorarea costurilor
suportate de catre furnizorii alternativi, facind dificila concurenta pe pietele cu amanuntul. Astfel
de practici afecteaza bunastarea sociald, distorsioneaza comportamentul de consum, pot afecta
capacitatea concurentiala a furnizorilor si pot constitui o barierd la intrarea pe piata.

Odata cu tarifele excesive pentru serviciile de tranzit de trafic in retelele publice de telefonie si
efectul lor negativ asupra concurentei pe piata cu amanuntul, ANRCETI constata suplimentar
riscul urmatoarelor probleme concurentiale:

- neacordarea interconectdrii in  vederea tranzitdrii traficului prin  reteaua
S.A.”Moldtelecom”, inclusiv tergiversarea asigurarii interconectdrii sau neacordare de
servicii complementare celui de interconectare, avand in vedere cd aceasta ar putea
intarzia intrarea pe piatd a concurentilor de pe pietele cu amanuntul pe care opereaza
S.A.,,Moldtelecom” sau ar putea afecta calitatea serviciilor oferite de concurenti (lipsa

"> ERG (06) 33 Pozitia comun revizuiti a ERG privind abordarea referitoare la obligatiile corespunzatoare in cadrul
de reglementare a retelelor si serviciilor de comunicatii electronice
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posibilitatii de a apela catre si de fi apelati de catre utilizatorii altor retele, cu care
furnizorul concurent nu dispune de interconectare directd). Daca serviciul de acces la
retelele publice de telefonie ce tine de tranzitul traficului nu ar fi furnizat de cétre
S.A.,,Moldtelecom”, pietele cu amanuntul corespunzatoare ar tinde catre monopolizare;
neacordarea capacitatilor de interconectare solicitate de care in mod rezonabil are nevoie
furnizorul pentru satisfacerea cresterii ofertei la serviciile sale, inclusiv intarzierea
acordarii capacitatilor suplimentare, ce ar duce la scaderea calitatii serviciilor bazate pe
interconectare;

retragerea dreptului de acces deja acordat (interconectarii deja acordate), inclusiv in
partea in care acesta vizeaza servicii de tranzit;

acordarea serviciului de tranzit la tarife excesive 1n raport cu costurile

discriminarea clientilor cu ridicata la furnizarea servicii cu o calitate diferitd de cea a
serviciilor furnizate intern;

riscul neasigurdrii tranzitului apelurilor internationale in vederea terminarii in retele
nationale fixe ale furnizorilor alternativi (ceea ce poate provoca imposibilitatea de a apela
din exterior numerele telefonice din retelele acestor) precum si utilizarea disproportiei de
putere de negociere in raport cu furnizorii de terminatie pentru a impune pretul cu care sa
fie achizitionat serviciul de terminare a apelurilor internationale.

Prin urmare, obligatiile ce urmeaza a fi impuse trebuie sa tina cont de aceste riscuri ale pietei si sa
asigure minim actiunile necesare pentru nivelarea acestor riscuri.

5.2 Examinarea cauzelor de aparitie a PSP

Obligatiile ce urmeaza a fi aplicate depind de problemele concurentiale ce existd la moment pe
piata analizata. In analiza prezentatd in Capitolul 4, ANRCETI a stabilit urmatoarele cauze majore
de aparitie a PSP

Cota de piata si stabilitatea acesteia

Dimensiunile furnizorului

Controlul infrastructurii greu de duplicat

Economii de densitate

Economiile de gama si produse

Integrarea pe verticala

Bariere 1n calea extinderii serviciilor

Circumstante care determina stabilirea preturilor pe piata

Analiza problemelor concurentiale se bazeaza pe ERG(06)33, iar obligatiile cu ridicata disponibile
sunt preluate din Directiva UE privind accesul'® in care sunt indicate urmitoarele categorii de
obligatii:

Transparenta

16 . . . . . .
Directive 2002/19/EC of the European Parliament and of the Council of 7 March 2002 on access to, and interconnection of,
electronic communications networks and associated facilities (Access Directive)
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* Non-discriminare

= Separarea evidentei contabile

= Acces

= Controlul preturilor si evidenta costurilor.

Aceste remedii sunt, de asemenea, prevazute de articolele 44-48 ale Legii comunicatiilor
electronice.

5.3 Sumarul obligatiilor propuse

ANRCETI propune, sub rezerva acestei consultari publice sa impund urmatoarele obligatii asupra
S.A.,,Moldtelecom”, ca urmare a pozitiei PSP pe piata de tranzit de trafic in retelele publice de
telefonie.

e obligatia de furnizare oricarui furnizor solicitant a interconectdrii, In orice regiune ce
defineste o zona de tarifare locala a tranzitului de trafic si asigurare a accesului la elemente
specifice ale retelei si la infrastructura asociatd si utilizarea acestora in vederea
interconectarii;

e obligatia de a nu discrimina, in legaturd cu tranzitul traficului in reteaua publicd de
telefonie, inclusiv in functie de originea apelurilor;

e obligatia de a publica o Oferta de Referintd pentru Interconectare informatia privind
serviciile de tranzit furnizate, inclusiv punctele de interconectare, specificatiile tehnice,
caracteristicile retelei, conditiile comerciale si tehnice de interconectare, de furnizare si
utilizare a infrastructurii asociate, capacitdti disponibile, tarife aplicate pentru serviciile
date;

e obligatia de a orienta preturile pentru serviciile de tranzit de trafic in retelele publice de
telefonie si a serviciilor conexe acestora la costul incrimental pe termen lung (LRIC).

e obligatia de a asigura transparenta in ce priveste calitatea serviciilor date;

e obligatia de efectuare a tranzitului apelurilor internationale cétre retele fixe ale furnizorilor
nationali interconectati cu S.A.”Moldtelecom”, la preturi similare celor, la care este oferit
oricarui furnizor national serviciul de terminare in proprie retea a apelurilor initiate in retele
ale furnizorilor straini;

e obligatia de asigurare a evidentei contabile separate si de publicare a rapoartelor de

evidenta contabila separata si metodologiei utilizate.

Obligatiile impuse cu privire la tranzitul de trafic trebuie sd fie stabilite astfel, incat
S.A.,,Moldtelecom” sd nu poata utiliza posibilitatea de a introduce modificari in retelele sau
infratructura sa pentru a evita obligatiile cu pivire la acces. In acest sens, trebuie impusa obligatia
de oferire a unor servicii sau facilitati echivalente in cazul modificarilor date facute retelei.

In conformitate cu prevederile Legii comunicatiilor electronice, ANRCETI, daci ia o decizie
privind desemnarea unui furnizor cu putere semnificativd pe o anumitd piatd, are obligatia de a
notifica Agentia Nationala privind Protectia Concurentei privind aceasta decizie. Conform Legii
comunicatiilor electronice, ANRCETI va remite hotardrea in adresa S.A.,Moldtelecom” si
Agentiei Nationale pentru Protectia Concurentei. In urma incheierii consultirii publice pe
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marginea acestei analize ANRCETI va adopta definitiv propunerile. Aceasta hotarare va solicita
furnizorilor de telefonie fixa sa prezinte o Oferta de Referintd pentru Interconectare care contine fiecare
din cerintele de mai sus. Aceastd Ofertd de Referintd urmeazad a fi expediati ANRCETI pentru a fi
aprobata pe parcursul a 6 saptamani si trebuie pusa in aplicare pe parcursul a 3 luni de la data publicarii
Hotararii ANRCETL
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